6. Unternehmerforum an der ESB Reutlingen
n ESB Analytik und Automatisierung in Vertrieb
und Marketing: Wie Menschen und

BUSINESS scHoo, Roboter zusammen arbeiten

Was heute moglich ist - und was die Zukunft bringt: Erfahrungsberichte
fuhrender Unternehmen

Donnerstag, 29. Juni, 2017, 16.00 bis 21:00 Uhr




6. Unternehmerforum an der ESB Reutlingen
E ESB Analytik und Automatisierung in Vertrieb
und Marketing: Wie Menschen und
BUSINESS scHool, Roboter zusammen arbeiten

Nutzen Sie neue Chancen fiir profitables Wachstum

Uber Industriegrenzen hinweg verandert die Digitalisierung Markte in starkem

Malde — durch neue Geschaftsmodelle, neue Angebote, neue Interaktions-
formen, etc.

Nutzen Sie die sich bietenden Chancen in der richtigen Weise? Profitieren Sie
in vollem Malde — und schaffen Sie mehr Kundenwert fur viel mehr Kunden
zu viel geringeren Kosten?

Loten Sie Ihre Opportunitaten aus beim Unternehmerforum am 29. Juni an
der ESB.

Als Teilnehmer profitieren Sie in vielfaltiger Weise

» Erkunden Sie neue Wachstumsideen — basierend auf digitalem Vertrieb und
Marketing — gemeinsam mit Vertretern fuhrender Unternehmen und Start-ups

» Experimentieren Sie mit neuesten Losungen und Systemen um lhren
Umsatz zu steigern und lhre vertriebliche Leistung zu starken

» Vernetzen Sie sich mit fUhrenden Vertriebs- und Marketingmanagern uber
Industriegrenzen und arbeiten Sie eng mit ihnen zusammen
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BegriiBung, Uberblick iiber die Veranstaltung und Erwartungen 16:00
Wertgenerierung im Vertrieb: Neue Moglichkeiten durch Digitalisierung @ESB 16:25
Prof. Dr. Marco Schmah, ESB B

Schnelle Digitalisierungserfolge erzielen: Substantiell mehr Umsatz und mehr Marktmacht Alkearney  16:50

bei deutlich geringeren Kosten
Dr. Martin Handschuh, Partner, A.T. Kearney

Verkaufschancen erkennen und Risiken vermeiden: Offentlich verfiigbare Informationen echobot  17:15

wirkungsvoll nutzen
Timo Buhler, Business Development Manager, Echobot

Mit Analytik den Kunden verstehen — mit Mut die Zukunft gestalten © BOSCH  17:40
Bernd Miiller, Vice President Sales Europe West, Bosch Power Tools

Gemeinsame Diskussion und Pause 18:05
Digitalisierung wirkungsvoll umsetzen: Was geht? Was nicht? Und warum? REW 18:40

Johann Soder. Geschaftsfihrer Technik, SEW Eurodrive

Kiinstliche Intelligenz im digitalen Vertrieb: Highlights aus 15 Jahren Anwendungserfahrung st 19:05
Leo Keller, CEO, Blue Ocean Semantic Web Solutions

Offline Marketing Kampagnen: Genauso prazise steuern wie online Aktivitaten Doptilyz - 19:30
Robert Rebholz, CEO, Optilyz

Neuromarketing: Den Kunden besser vestehen denn je e 19:55
Dr. Kai-Markus Miller, CEO, Neuromarketing Labs

Gemeinsame Diskussion bei sommerlichem italienischem Essen 20:20 — ca. 21:00

e Hochschule Reutlingen
!,»E; %!’? : Reutlingen University
& Supply Management

nge



6. Unternehmerforum an der ESB Reutlingen
E ESB Analytik und Automatisierung in Vertrieb
und Marketing: Wie Menschen und

BUSINESS scHoo, Roboter zusammen arbeiten

Ort und Zeit
ESB Business School, Gebaude 17, Pavillon
Alteburgstralle 150, 72762 Reutlingen

Donnerstag, 29. Juni, 2017; 16.00 Uhr bis 21:00 Uhr

Anmeldung: Bis 12. Juni 2017 uber www.digitalvalueselling.com

Teilnahmegebiihr: 380 € inkl. Verpflegung

Organisatoren

Professor Dr. Marco Schmah Dr. Martin Handschuh
ESB Reutlingen A.T. Kearney

Institut IPS Tel: 0175 2659 654

Tel: 07072 923 923

Mario von Kelterborn Dr. Kai-Markus Muller
mAAArkets Neuromarketing Labs
Tel: 0175 5480088 Tel: 0152 27734997
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Beyond Limits:
The Future of B2B Sales
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Sales Optimization from the Middle

Inspired sales perf and power i from the
middle levels of the organization
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Let's Make Sales EASY Again

Intimes of
many leaders

state that theirbiggest challenge is to promote change.

“Why do

novel,inspiring, inclusive, and empowering way.

Why Top Down No Longer Works
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Impressionen unserer letzten Veranstaltung
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Sales and
marketing
digitization:
more value
for more
customers
with less
effort and
costs
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Capture your opportunities for profitable growth

0
360° seamless & personalized customer experience is key

Customer experience (simplified) for revenue
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Mobile: a behavior - not a channel
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Offline marketing:
essential even for

purely digital
businesses
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